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▪ Marketingpakete zur Standortakquise und Kundenaktivierung

▪ Wirtschaftlichkeitsberechnung 

▪ Unterstützung bei der Einrichtung & Pflege

4

▪ Fakten & Zahlen

▪ Wettbewerb
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Wie sieht die Marktsituation heute aus?

Aktuelle Zahlen wurden von ApoVid zur Verfügung gestellt
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Zusammenfassung Marktsituation

• Apotheken werden weniger!

• Frequenz wird weniger

• Umsatz wird weniger!

• Versandhandel wächst und nimmt der Vor-Ort-Apotheke Marktanteile weg!

• E-Rezept und CardLink ist fest etabliert

• Das Kaufverhalten hat sich verändert. Wir haben einen Käufermarkt!
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ApoTerminal



 ApoTerminal - Einsatzbereiche

Als SB-Kasse in der Apotheke oder als Vorbestell-Terminal in, oder außerhalb der Apotheke

Alle Lösungen sind erweiterbar

• E-Rezept

• Rahmenvertragsprüfung



 ApoTerminal – SB Kasse Freiwahl Plus Erezept & RVP



 ApoTerminal – SB Kasse Freiwahl
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Live-Präsentation  Apoterminal OTC Plus Erezept & RVP
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Fallbeispiele / Bestpractice



Fallbeispiel stark frequentierte Apotheke

• Verringerung der Wartezeiten

• Aha-Effekt beim Kunden – meine Apotheke geht mit der Zeit!

• Mehr Beratungszeit bei Kunden – die Beratung brauchen!



Fallbeispiel Ort ohne Apotheke

• Größtes Potential

• Werbung sehr wichtig

• Radio

• Flyer / Postwurfsendungen

• Lokalpolitik informieren

• Feierliche Eröffnung mit Presse

• Gutscheine verteilen, damit Kunden es gleich testen können



Fallbeispiel Betriebsstätten

• Exklusive Rabatte für Mitarbeiter der Betriebsstätte

o Mehr Anreize am Terminal zu bestellen

• Betriebsstätte wirbt für das Terminal 

• Kunden bestellen inkl. Erezept vor

o Lassen es sich bequem nach Hause liefern

o Oder holen es nach Feierabend in der Apotheke ab
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Was zeichnet die  ApoTerminal-Lösung aus



Warum das  Apoterminal

• Updatefähig

• Aufträge werden in Echtzeit der WaWi bereitgestellt

• Mehrsprachig

• Gesamtes Non-RX-Sortiment bestellbar

• Lagerbestand

• Großhandelsverfügbarkeit

• Echte Rahmenvertragsprüfung der Stufe 1

• RX-Aufträge können direkt am Terminal bezahlt werden
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Feedback und Einblick in die Praxis 

Inhaber: Apotheker Florian Max



ApoShop
Regional

Marketingpakete für Apotheken

Geschäftsführer: Mario Amthauer



Vielen Dank für Ihre / 
Eure Aufmerksamkeit

Andre Glombitza

Geschäftsführung Marketing / 

Vertrieb

Tel.: 0201-85 78 77 17

Email: glombitza@mauve.de

www.mauve.de

mailto:glombitza@mauve.de
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